BAM En Una Caja

Se pueden identificar tres actividades esenciales que han contribuido aimpulsar y hacer
crecer el movimiento de Negocios como Misién (BAM - Business as Mission):

1. el desarrollo del concepto
2. ladifusion del concepto
3. laaplicacion del concepto

Por supuesto, no se puede atribuir todo el crédito del actual interés en los negocios como
mision entre los cristianos a un solo libro, evento, persona u organizacion. BAM esun
concepto biblico, por lo tanto, tan antiguo como la historia fundacional de la creaciéon. Se
basa en lateologiay en la antropologia; quién es Diosy lo que hace, lo que somos como
seres humanos y 1o que estamos Ilamados a hacer. Principios buenosy piadosos de
trabajo ademés de procesos de valor afiadido se encuentran en los primeros capitulos del
libro de Génesis. Dios hausado a mujeresy hombres alo largo de la historia para servir
aDiosYy las naciones a traves de |os negocios.

Desarrolloy difusion del concepto

Sin embargo, hoy en dia hay un nuevo movimiento mundial, cada vez mayor, de
personas, organizaciones, iglesias y empresas que han entendido y aceptado € concepto
de Negocios como Misién (o "BAM™). El estudio realizado por €l Grupo de Trabajo de
Negocios como Misidn, bajo los auspicios del Movimiento de Lausana, en el 2004, ha
ayudado en la evaluacion de las préacticas y ha sido clave para el desarrollo de una nueva
perspectivay comprension sobre BAM. Desde entonces, €l nimero de librosy
organizaciones dedicadas a BAM se ha multiplicado, y por lo tanto, podemos ver como €l
concepto se ha difundido, ganando el interés e incluso la participacion de muchos en todo
el mundo.

Aplicacién del concepto

Aunque el nimero deiniciativas de BAM ha estado creciendo constantemente, este
crecimiento ha sido relativamente lento. Hay muchos mas que aceptan el concepto de
Negocios como Mision, en comparacion con los que en realidad lo estén aplicando. Pero
el nUmero de proyectos de BAM en paises arabes y en Asia esta creciendo, lenta pero
continuamente.

Por supuesto, habra un lapso de tiempo natural entre comprension y accion y no todos
los gque oyen hablar de “BAM” seran aptos para la practica de negocios como mision.
Pero teniendo en cuenta esto, todavia hay muchos que solo hablan sobre BAM, y pocos
aceptan el reto de iniciar y desarrollar empresas cristianas con el enfoque de un negocio
como misién. ¢Como superar esa brecha?




He observado en este movimiento global, desde mediados de los afios 90, que muchos
empresarios talentosos han iniciado y desarrollado exitosos negocios BAM.

También ha habido muchos fracasos, a menudo relacionados con personas equivocadas
tratando de hacer lo correcto. Por lo general, son casos de pasion y capacidad limitada
paralos negocios, intentando iniciarlo y operarlo. Pero no creo que ése sea el final de la
historia

¢Como superar las limitaciones?
¢BAM En Una Caja”?

Gente y
organizaciones
aceptan BAM

Numero de negocios
BAM (PYMES) en
paises arabes y Asia
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Emprendedoresde Nivel Altoy Medio

En cualquier contexto hay mas empresarios de nivel medio que de nivel alto. Hay sblo
unos pocos como Bill Gates (Microsoft) o Ingvar Kamprads (IKEA), que pueden
empezar desde cero y construir algo tan grande. Hay otros que pueden comenzar con una
idea pequefia y desarrollar un negocio en crecimiento, dentro del rango de tamario
pequefio-mediano.

Ahora, ¢cdmo vamos a aprovechar los muchos empresarios de nivel medio, que también
son buenos administradores, pero probablemente no van a empezar de cero y desarrollar
un buen negocio? La gente en esta categoria a menudo puede g ecutar con éxito una
franquicia, como por ggemplo un McDonalds, Starbucks o un Chick-fil-A. Esasson
empresas "en unacaja’, por asi decirlo. No estan simple como desempacar, leer €l
manual y ya... pero tampoco estan dificil o de alto riesgo, y no exige el comenzar de
cero.



BAM En UnaCaja (BAM in aBox)

Recientemente conoci a un compafiero y colegaen BAM gue tiene experiencia en
franquicias en los EE.UU. Ahoraoperaen el Mediano Oriente y me habl6 de una
reunion reciente en esa region que consistia principalmente de aspirantes para proyectos
de BAM. Ellos estaban entusiasmados, pero habia pocas probabilidades de éxito.

¢Nos hace falta algo en BAM? ¢Estamos presuponiendo gque todo € mundo puede
empezar desde cero? ¢Nos estamos perdiendo una oportunidad de aprovechar este grupo
de gente comprometida, porgue no tenemos un "BAM En Una Cagja’ para ofrecer?
¢Podrian estas personas convertirse en empresarios de BAM si existieran mejores
opciones de franquicia?

Muchas personas son:

e empresarios de nivel mediano
e toman riesgos de nivel medio
e s0n buenos gerentes

Estas son algunas de las calificaciones de un buen operador de franquicias.

BAM En Una Caja podria permitir que mas gente desarrolle iniciativas de BAM.
También podria ofrecer mas oportunidades para servir ala gente y alas naciones al
proveer empleo y buenos servicios y productos.

BAM En UnaCajay € Tréafico Humano

BAM En Una Caja también es una alternativa que se debe considerar al hacer frente al
trafico humano. Las regiones con altas tasas de desempleo son éreas vulnerables a los
traficantes de gente y a esquemas enganosos.

Rescatar alas victmas del tréfico humano y la prostitucion no es suficiente a menos que
haya un trabajo digno que se pueda ofrecer. Por lo tanto, BAM En Una Caja puede ser
unarespuesta a la creciente necesidad de creacion de empleo como una medida de
prevencion y restauracion.

BAM En UnaCajay la Capacidad de Expansion

Los desafios sociales, demogréaficos y econdmicos del mundo arabe y de Asia son
enormes y crecientes. ¢COmo podemos comenzar a satisfacer las necesidades de muchos
alli? ¢Nos quedaremos satisfechos con un crecimiento igual al que hemos observado en
los pasados diez afios en Asiay en el mundo érabe?

El movimiento global BAM debe considerar seriamente las alternativas para expansion
en relacion con su aplicacion en esaregion. Yo creo que BAM En Una Caja puede ser
una de las respuestas.



¢Cuales son los proximos pasos?

Hay en el movimiento global de BAM un buen nimero de gente con talentosy
experiencia, y que tiene también conocimiento directo de grandes empresas de franquicia.
También existen negocios BAM que pueden ser transformados en franquicias.

Seria de muy productivo organizar una peguefia consulta global sobre BAM En Una Caja
para explorar el concepto, discutir las necesidades, las oportunidades y los desafios, y
presentar ideas y soluciones.
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